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Validation de marché en Europe Centrale UVA\JANS

INTERNATIONAL

Secteur : TIC secteur public / PME: 10 mins Euros

v'  Exporter ses solutions principalement v' Définir le potentiel de ses solutions sur
dans le secteur des marchés publics. plusieurs pays afin de déterminer les
pays prioritaires
v" Connaitre I'environnement juridique et
légal au sein des administrations et des v Etre conseillé sur 'approche a mettre en
process d'appels d’offres publics. place pour entrer efficacement sur les
marchés locaux

4 Etuclie §|multaneg sur 4 pa'ys (Pologne, / Résultats \
Tchéquie, Slovaquie et Hongrie) —_—
- Détermination des pays prioritaires a
v' Recensement des informations plus fort potentiel pour le client
économiques et adminstratives sur - Lancement d’une mission de
chaque pays qualification de partenaire /
distributeur sur la Pologne
v' Recensement des informations sur le - Mise en place d’un partenariat avec
secteur des marchés publics un distributeur local et déploiement
k de la solution /
v Identification des solutions concurrentes

et complémentaires Lo Lo ) )
Délais de réalisation de I'étude: 3 mois

v Enquétes sous forme de contacts

téléphoniques / rencontres avec des Délais de mise en place du partenariat:
acteurs du marché (administrations 6 mois
publiques, juristes spécialisés,

intégrateurs)

v' Synthése et préconisations
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