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Business case réalisé par VALIANS INTERNATIONAL 
SOURCING 

Secteur industriel / PME: 40 Mlns Euros 

 Coûts et conditions d’approvisionnement 
depuis l’Asie de plus en plus 
contraignants 

 
 Recherche de nouvelles solutions 

d’approvisionnement sur des pays plus 
proches 

 Avoir une base de fournisseurs avec un 
ratio coûts / qualité pertinent au sein de 
l’Europe 
 

 Externaliser la gestion des fournisseurs 

 Screening de fournisseurs potentiels sur 
l’ensemble des pays d’Europe de l’Est: 
forges, usineurs  
 

 Filtrage des fournisseurs les plus à même 
de répondre aux critères du client 
 

 Validation des fournisseurs via 
questionnaires: RFI 

 
 Envoi de demandes de cotations à la 

demande et analyse des offres de prix 
pour différents types de pièces: RFQ 
 

 Qualification des fournisseurs les plus 
compétitifs 

 
 Visite des fournisseurs, audit local avec le 

client 
 
 Suivi des commandes 

Délais de qualification des fournisseurs: 
4 mois 

 

- Gestion d’un portefeuille de 
fournisseurs sur 7 pays d’Europe de 
l’Est 

- Réduction des coûts et contraintes 
d’approvisionnement 

Résultats 

Contexte et enjeux de l’entreprise 

L’appui des experts VALIANS INTERNATIONAL 


