
© 2017 - Valians international Sp z.o.o 

Business case réalisé par VALIANS INTERNATIONAL 
Organisation d’une mission collective avec RDV B2B en 

Pologne  

Secteur agro-alimentaire 

 Organiser la venue d’une délégation 
d’entreprises étrangères en Pologne sur 3 
jours 
 

 Faire connaitre et promouvoir les 
produits et le savoir-faire des pays en 
Pologne  

 

 Booster l’export sur la Pologne 

 Organiser des rencontres B2B avec des 
acheteurs polonais pour chaque 
entreprise de la délégation 
 

 Organiser des rencontres avec les 
institutions polonaises 
 

 Organiser des visites sur site 

 Organisation logistique (conférence, 
rencontres B2B, hôtel, visites sur site…)  
 

 Présentation du marché agroalimentaire 
polonais aux entreprises de la délégation  
en présence d’acteurs du marché. 
 

 Elaboration d’un carnet de RDV de 
rencontres B2B avec des acheteurs 
potentiels polonais pour chaque 
entreprise de la délégation 
 

 Organisation des visites sur site pour 
chaque entreprise en fonction de ses 
centres d’intérêt (sites industriels, 
Centres Commerciaux, Centrales 
d’Achats, Importateurs-distributeurs) 

 

 Accompagnement lors des RDV et visites 
 

 Suivi des contacts 

- Plus de 100 RDV B2B organisés 
- Développement de partenariats 

d’affaires 
- Commandes à la suite de la mission  

Résultats 

Contexte et enjeux de l’institution 

L’appui des experts VALIANS INTERNATIONAL 


