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Business case réalisé par VALIANS INTERNATIONAL 
Implantation industrielle et commerciale 

Secteur mécanique / PME : 20 mlns Euros 

 Ambition de se développer sur le marché 
polonais présentant de nombreuses 
opportunités dans le domaine industriel 

 
 Volonté de se rapprocher des donneurs 

d’ordre industriels 

 Une présence importante de 
concurrents locaux 

 
 Des partenaires distributeurs peu 

efficaces 
 
 Peu de porte d’entrée sur le marché 

 Coordination de l’ingénierie 
d’implantation 
 

 Mise en place d’une filiale a Cracovie: 
création, domiciliation, comptabilité 
 

 Hébergement du Manager de transition 
et du VIE dans les locaux VALIANS 

 
 Recrutement des équipes : Manager, 

secrétaire 
 

 Coaching des équipes 
 
 Recherche d’un local 500 m2 pour mise 

en place d’une unité d’assemblage a 
Cracovie 

 
 Appui à la prospection commerciale de 

grands comptes industriels 
(aéronautique, logistique, équipements) 

 
 Appui à la recherche et coordination de 

fournisseurs 

Délai de mise en place opérationnelle 
de la structure : 7 mois 

- Structure entièrement opérationnelle 
- Plus de 20 comptes clés ouverts en 

année 1 

Résultats 

Contexte et enjeux de l’entreprise 

L’appui des experts VALIANS INTERNATIONAL 


